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Tere tulemast!

Nimi:  
 
____________________________________________  
 
____________________________________________


____________________________________________
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Pane nimi harjutusvihikusse ja  
tee julgelt märkmeid!

Me ei ole keegi targem,  
kui me kõik kokku!



Koolituse fookus _
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Müügiprotsessi 
ülesehitus


Kuidas jõuda 
kliendini 
erinevates 
meediaväljundites


Kogemuste 
vahetamine
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Kliendikeskne müük -  
kuidas ja miks? 
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Müük e-kanalites?

Tugevused ...
Nõrkused ...
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Kliendi hoiak ja minu müügitöö?
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Punane Roheline



Turundamise 2 olulist fookust
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Kliendikeskne müük 
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Ettevalmistus
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Kontakti 
alustamine

Kliendikeskne müük  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Vajaduste 
selgitamine



Kliendikeskne müük  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Toote/teenuse 
tutvustamine

Miks ...?



 

 


  


 


Minu müügiargumendid
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"Kas ...?
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Lisamüük
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Kontakti 
lõpetamine



 

 


  


 


Müügiprotsessi loogika e-keskkonnas. 
Kas oled "e-olemas"?
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E-turunduse erinevad eesmärgid:
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Räägi lugu!
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Räägi lugu!
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Mina ja müügisuhtlus?
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  Jätkan ...

  Arendan ...



      		       


 

_________________ ootab  


________________________ nõuab


__________________ äritulemuse alus


Miks on vaja olla  
kliendikeskse hoiakuga?
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/trendline.eesti

http://www.facebook.com/trendline.eesti


      		       


Teabekeskus - 2021

26www.trendline.ee© Trendline Seminarid OÜ - 2021

http://www.trendline.ee

